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Speel jij om te winnen of om niet te verliezen?

Indien je speelt om te winnen: aangenaam! Wij
ook. The Branding Club werkt voor vooruitstre-
vende horecabedrijven die nooit uitgespeeld zijn;
altijd op zoek naar producten en designs die hen
helpen zich te onderscheiden van de rest.

We ontwerpen, ontwikkelen en leveren bedrukte
horecaproducten die zorgen voor meer merkbe-
leving, hogere waardeperceptie, betere reviews
en grotere winstmarges.

Omdat we uit eigen ervaring weten hoe tijdro-
vend de ouderwetse bedrukte-horecaproduc-
ten-bestellen-trajecten wel niet zijn, hebben we
besloten het anders te doen: jouw persoonlijke
Brand Ambassador staat altijd voor je klaar en we
schakelen snel en denken proactief mee.

Z0 investeert ruim 90% van onze klanten voor de
start in totaal minder dan twee uur van hun tijd.
Z0 halen ze het maximale uit hun horecamerk en
kunnen ze zich focussen op het belangrijkste: de
gasten.
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Populaire producten
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JOIN THE
WINNERS CLUB

Onze klanten zijn stuk voor stuk winnaars. Groot of klein, wij gaan altijd
tot het gaatje. We helpen steeds meer toonaangevende horecabedrijven
het maximale uit hun horecamerk te halen.

£ OTSE\DO
BUTCHER  Avach

EST. 2012

Yibs. i TORUAN riores sew voe

FACTORY VANDER VALK =22 7 ravreeoan

% pliek TERMARSCH&(Q” 0 nNNEKENP:s

ovtotrage~ MOEKE

GROUP BAR&KEUKEN

& 4
O La PLACE B NH COLLECTION e o e

HOTELS

KARMA SEATROD i T [ |] 5
KEBAB AAAAAAAAA MAISONVANDENBOER 1LDV.,







ONZE WERKWIJZE
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Bedrukte horecaproducten zorgen

voor meer merkbeleving, hogere
waardeperceptie, betere reviews en grotere
winstmarges. The Branding Club helpt
vooruitstrevende horecabedrijven het
mMaximale uit hun horecamerk te halen
door doeltreffende horecaproducten te
ontwerpen, ontwikkelen en leveren.

Eris geen tijd te verliezen. Immers, een
eerste indruk bij je gasten maak je maar
een keer. Daarom helpt jouw persoonlijke
Brand Ambassador je binnen no-time op
weg, door direct de juiste vragen te stellen
en snel te schakelen.

Z0 helpen we meer dan 90% van onze nieu-
we klanten binnen twee weken al op weg,
met een gemiddelde, totale tijdsinvestering
van minder dan twee uur.



1. INTAKE ¢

Tijdens een (digitale) meeting
brengt jouw persoonlijke
Brand Ambassador samen
met jou de kansen in kaart. De
producten, aantallen en logis-
tieke wensen komen hierbij
aan bod. We sturen je in meer
dan 90% van de gevallen bin-
nen twee dagen na de meet-
iNng de eerste offerte. Indien
nodig, gaan we voor je aan de
slag met het ontwikkelen of
sourcen van nieuwe
producten.

3. LEVEREN &

De producten worden gepro-
duceerd. Dit gebeurt in 90%
van de gevallen in Europese
fabrieken. Zo houden kwaliteit
hoog en levertijden kort. Wan-
neer jouw producten klaar zijn,
kunnen ze op drie manieren
worden uitgeleverd: in één
keer, op afroep of via een ho-
recagroothandel naar keuze.
Afhankelijk van jouw wensen
bespreken we welke methode
het beste voor je is.

2. ONTWERPEN

Zodra we de benodigde be-
standen en eventuele input
hebben ontvangen, gaat één
van onze grafische profession-
als voor je aan de slag. In nor-
male omstandigheden ont-
vang je binnen een dag de
eerste digitale drukproeven.
Je kunt er uiteraard ook voor
kiezen om zelf je ontwerpen
aan te leveren.

4. GROEIEN #

Gefeliciteerd! Je hoort nu offi-
cieel bij onze Winners Club.
We zijn ervan overtuigd dat je
de vruchten zult plukken van
Jouw producten. Heb je nog
gekke ideeén? Ons toegewi-
Jjde team van horecalovers
staat altijd voor je klaar. Zo bli-
Jjven we het maximale uit jouw
horecamerk halen.
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kLeiNe PRODUCTEN,
GROTE impacr

Honderden producten, één leverancier. Zeven
dagen per week op afroep leveren, voorfinancieren,
profiteren van bonusafspraken en meer. Samen met
onze partners is alles mogelijk.

GoREe GROOTHAN,,,

@Gidfood @D  HANGS

food Partners

partner in food & non-food

Prokonpack  ZEGRO

internationale groathandsl
0or hareca & groatverbruik
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€500 Gemiddelde levertijd 4 weken
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le invester
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VETVRLJ
PAPIER

Bedrukte vellen vetvrij papier zijn tot wel 8
keer voordeliger dan standaard vellen.

Bedrukt vetvrij papier is één van de voordelig-
ste en meest doeltreffende producten om in te
zetten voor meer merkbeleving, betere reviews
en vergrootte naamsbekendheid. De minimale
afname bestaat uit 10 stapels en de prijzen lig-
gen tussen €0,005 en €0,03 per vel, afhankelijk
van de afmetingen.



SERVETTEN

Bamboe servetten zijn een duurzaam, voor-
delig en efficiént alternatief voor linnen.

Bedrukte servetten behoren niet voor niets tot
de essentials. Ze zijn er in veel soorten en maten,
dus er is voor ieder budget een geschikt servet.
We leveren voornamelijk servetten van celstof,
airlaid en (nieuw!) bamboe. Prijzen liggen tussen
€0,005 en €0,26 per servet.

Minimale investering €500 Gemiddelde levertijd 5 weken



POPULAIRE PRODUCTEN

PAGINA 13

Minimale investering €200 Gemiddelde levertijd 3 weken

~ SINDS 1789 —

Bedrukte bekers zijn al te bestellen vanaf
slechts 2000 stuks.

Bedrukte kartonnen bekers zijn een must voor
wanneer je dranken aanbiedt voor takeaway. Er
zijn verschillende bekers voor espresso, koffie,
cappuccino, latte en shakes. Ze zijn allemaal full
colour rondom te bedrukken voor prijzen tus-
sen 3 en 30 eurocent per stuk.
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Verfrissende doekjes zijn al te bedrukken
vanaf slechts 4000 stuks.

Onze doekjes worden gemaakt van non-woven
of een biologisch afbreekbare bamboe-mix.

De populairste verpakkingen zijn gemaakt van
kraftpapier, triplex en recyclebaar LDPE. Prijzen
liggen tussen €0,03 en €0,13 per stuk. Ze kun-
nen worden voorzien van verschillende geuren.

Minimale investering €300 Gemiddelde levertijd 4 weken
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Minimale investering €1000 Gemiddelde levertijd 6 weken

PAPIEREN
TASSEN

Papieren tassen zijn als buitenste verpak-
kingslaag essentieel voor doeltreffende
merkbeleving bij takeaway.

Papieren tassen worden gemaakt van wit of
bruin (gerecycled) FSC-papier. Ze kunnen aan
vier kanten bedrukt worden. De minimale afna-
me is 5000 stuks. De kortste levertijd is 4 weken.



VERPAK-
KINGEN

Pizzadozen, maaltijdboxen, cateringdozen,
burgerbakjes, snackbakjes en saladebowls
behoren tot de populairste artikelen.

GCoede verpakkingen zijn essentieel voor het
waarborgen van de kwaliteit van je producten.
Daarnaast zijn ze van onschatbare waarde voor
een krachtige merkbeleving - of gasten nu in je
zaak zitten of niet. De laagste minimale afname
voor concurrerende prijzen is 3000 stuks.

€700 Gemiddelde levertijd 5 weken

investering

inimale i
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€500 Gemiddelde levertijd 4 weken

investering
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PAPIEREN
ZAKIJES
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Papieren zakjes zijn er L-vormig (burgerzak-
je), U-vormig (friet- of broodzakje) en V-vor-
mig (puntzak)

We leveren drie soorten papieren zakken: L-vor-
mig (burgerzakje), U-vormig (friet- of broodzak-
je) en V-vormig (puntzak). Ze worden gemaakt
van wit of bruin vetvrij papier en kunnen met
1tot 3 kleuren worden bedrukt. De minimale
afname is 10 dozen.



GLASWERK
EN SERVIES

Glaswerk en servies zijn - vanzelfsprekend -
onmisbaar in de horeca.

Door je glaswerk te bedrukken, vergroot je op

een stijlvolle, duurzame manier je merkbeleving.

Daarnaast kun je ervoor kiezen om je opdruk
bij glazen op een bepaalde hoogte te plaatsen,
zodat deze fungeert als indicatie voor de juiste
schenkmaat. Zo weet je zeker dat je je gasten
constant dezelfde hoeveelheid aanbiedt.

Minimale investering €400 Gemiddelde levertijd 4 weken
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BEDRIJFS
KLEDING
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Goede, duurzame bedrijfskleding is onmisbaar
voor herkenbaarheid, teamspirit en een algemene
professionele uitstraling. De optimale combinatie
van kwaliteit en doeltreffende uitstraling is het
uitgangspunt bij het kiezen van de juiste kleding.

Minimale investering €500
Gemiddelde levertijd 4 weken

BESTEK
ZAKIJES
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Doordat bestekzakjes ervoor te zorgen dat je snel en
gemakkelijk kunt indekken, zijn ze een waardevolle
tool om in te zetten voor maximale efficiéntie.
Daarnaast verbeteren ze de hygiéne, doordat het
servet omhuld is door het zakje en machinaal wordt

ingebracht.

Minimale investering €800
Gemiddelde levertijd 4 weken



BIERVILTJES

Bierviltjes zijn een ideale, speelse manier om
merkbeleving te vergroten. Ze zijn erg voordelig,
beschikbaar in verschillende vormen en al vanaf
2500 stuks aan voor- en achterzijde te bedrukken.

Minimale investering €250
Gemiddelde levertijd 4 weken

OVERIG

We zijn constant op zoek naar producten
waarmee horecabedrijven het verschil maken.
Naast onze populairste artikelen, staan we altijd
open voor nieuwe ideeén. Dus: kun je niet vinden
wat je zoekt? Neem contact op en we helpen je
het te vinden!

Minimale investering zo min mogelijk
Gemiddelde levertijd zo kort mogelijk
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